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Servodata získala prestižní status Microsoft SPLAR pro Českou republiku
Praha, 11. prosince 2008 – Servodata a.s., přední evropský distributor komponent a infrastruktury pro podniková řešení, dnes oznámila další významný úspěch ve spolupráci se společností Microsoft. Světový lídr v oblasti softwaru udělil Servodatům (resp. divizi Abakus) prestižní status SPLAR pro Českou republiku.
Status SPLAR (Service Provider License Agreement Reseller neboli Service Provider LAR) je určen společnostem, které na jeho základě mohou prodávat poskytovatelům hostovaných řešení licence pro jejich řešení datových center určených koncovým zákazníkům. Servodata se díky tomuto statutu mohou zapojit do distribučního řetězce Microsoft → SPLAR (Servodata) → poskytovatel služby → koncový zákazník. Jedná se o typický nepřímý obchodní model s pevně danou posloupností nákupů, kterou nelze „přeskakovat“ – společnost se statutem SPLAR nemůže tedy např. prodávat licence přímo koncovým zákazníkům, poskytovatelé služeb zase nenakoupí přímo u Microsoftu.
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Úlohu SPLARa nejlépe vysvětlí názorný příklad z praxe: Libovolná firma provozuje na svém hardwaru např. službu poštovního serveru Exchange pro své zákazníky. Nemá tedy vlastní Exchange, ale využívá stejných služeb od partnera „na dálku,“ typicky přes web, službu hostované emailové schránky apod. Podle počtu uživatelů dané služby Microsoftu (v tomto vzorovém případě poštovního serveru Exchange) musí daná společnost na každý měsíc využívání služby nakoupit příslušný počet licencí na tuto službu u obchodního partnera – poskytovatele služeb. Ti pak musí na základě obchodních podmínek Microsoftu nakupovat produkty pouze od společností se statutem SPLAR.
„Díky statutu SPLAR můžeme znatelně rozšířit naše distribuční portfolio, zejména směrem ke skupinám partnerů, jež se zabývají hostovanými řešeními, popřípadě outsourcují služby IT u zákazníků,“ řekl Michal Lieb, ředitel divize Abakus v Servodatech. „Novou nabídku tak ocení zejména ti naši obchodní partneři, kteří provozují datová centra a na nich technologie a produkty určené zákazníkům, jež nabízejí outsourcing IT služeb. Typicky tedy telekomunikační operátoři, poskytovatelé internetových služeb, systémoví integrátoři, ale rovněž třeba malé firmy s jedním serverem, na něm provozují aplikace využívající produkty Microsoftu a poskytují je jako službu svým zákazníkům.“
Status SPLAR je završením letošního úspěšného roku z hlediska spolupráce Servodat se společností Microsoft, který mimo jiné přinesl (prostřednictvím divize Abakus) historicky nejlepší obchodní výsledky a pozici vedoucího tuzemského partnera s nejvyšším tržním podílem v oblasti licenčních smluv. 
Servodata tak od převzetí společnosti Abakus Distribution a.s. na přelomu roku 2006/2007 (akviziční proces bude definitivně završen 1. ledna 2009, kdy právně zanikne původní společnost Abakus Distribution, a.s. a veškerý její majetek, práva, povinnosti a závazky přejdou pod společnost Servodata a.s.) nadále potvrzují pokračování silné orientace na spolupráci s firmou Microsoft a rovněž dále posilují svou pozici předního českého distributora. 
# # # konec zprávy # # #
O programu Microsoft SPLA

Microsoft SPLA (Services Provider License Agreement) je celosvětový program otevřený všem dodavatelům služeb IT se statutem Microsoft Certified Partner a registrovaným partnerům Microsoft, kteří se připojí do Microsoft Hosting Program. Obchodní partner, který provozuje jakékoli služby pro své zákazníky, ve stanoveném termínu nahlásí, jaký software Microsoftu v daném měsíci použil k poskytnutí těchto služeb a na základě toho obdrží fakturu. Se svými zákazníky se vyrovnává v rámci platby za poskytnuté služby. Zákazníci tedy nemusejí pořizovat, udržovat ani spravovat vlastní licence softwaru. Se smlouvou SPLA platí poskytovatel služeb až od okamžiku skutečného užívaní produktů Microsoftu, a pouze za ty opravdu použité. Licenční model SPLA byl vytvořen na základě přímé zpětné vazby od poskytovatelů služeb. Přináší výhody, které od poskytovatele zákazníci žádají, a umožňuje nabízet pružná a efektivní řešení. SPLA zajišťuje přístup k nejnovějším verzím softwaru Microsoft za příznivé ceny, poskytovatel může nabízet služby svým zákazníkům po celém světě bez licenčních omezení, a protože poskytovatel platí jen za licence skutečně použité v daném měsíci, neexistují žádné termínové závazky a odpadá riziko placení za nepoužité licence. Poskytovatel platí měsíční licenční poplatky za množství služeb poskytnutých v předchozím měsíci (není nutné splnit žádná minima). Chcete-li se o programu SPLA dozvědět ještě více, podívejte se na specializované webové stránky www.microsoft.com/cze/partner/licensing/spla.mspx či www.microsoft.com/cze/licence/programy/com/spla.mspx.
O společnosti Microsoft

Posláním společnosti Microsoft je umožnit lidem a organizacím v České republice zcela naplnit jejich potenciál podněcující rozvoj vzdělané a prosperující znalostní společnosti, a to prostřednictvím špičkového software, který s využitím umu českých odborníků vytváří bezpečné a důvěryhodné prostředí pro své uplatnění ve všech oborech a lidských činnostech. Další informace o společnosti Microsoft jsou k dispozici na www.microsoft.com/cze.
O společnosti Servodata

Servodata jsou evropským distributorem ICT řešení a dlouhodobě se specializují na oblast podnikové infrastruktury. Portfolio zahrnuje serverové a storage produkty, komponenty pro ukládání dat, bezpečnostní technologie a infrastrukturní software včetně licenční správy. Akvizicí Abakus Distribution se Servodata posunula mezi první třicítku ICT společností na českém a slovenském trhu, a konsolidovaným obratem překročila v roce 2007 hranici 1,3 miliardy korun. Společnost neustále dynamicky rozšiřuje počet svých obchodních partnerů, v roce 2008 získala certifikaci Systému řízení jakosti (ISO 9001:2000) potvrzující nejvyšší podporu kvality nabízených produktů. Servodata jako Value Added Distributor mají přímý vztah k výrobcům a spolupracují s partnerskou sítí solution providerů, dodavatelů SW řešení, systémových integrátorů a prodejců. Od založení v roce 1991 působí v regionu EMEA, centrála se nachází v Praze, pobočky v Olomouci, Bratislavě a Varšavě. Další informace najdete na webových stránkách www.servodata.cz.
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